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Os BIC’s Portugueses

A BICS inclui 7 Centros de Empresas e Inovacao no Minho, Porto,
Mira, Covilh3, Lisboa, Sines e Madeira

Os BIC’s Portugueses sao essenciais ao desenvolvimento
economico, da inovacao e do empreendedorismo em Portugal,

Participacao relevante no Projecto Nacional da Educacao para o
Empreendedorismo,

Somos um parceiro a nivel local e regional para as politicas de
modernizacao e inovacao

Suporte no apoio técnico, de gestao e de internacionalizacao aos
Novos projectos empresariais

Os BIC’s tém como objectivo a criacao das melhores condicoes
da envolvente para o desenvolvimento e sucesso novos
projectos inovadores.




Apoio dos BIC’s as PME’s

Training for SMEs

Clear, formal process for
advising SMES

Clear strategy for developing
innovation in SMEs

9= Portugal

Network

Tailor made contracts with client . / 4
Innovation diagnosis for SMEs

SMEs
Specific programs to develo Template for analyzing
innovation in SMEs innovation weakness of SMEs
* Formacao
®* Consultoria
* Diagndstico Inovacgao

Programas Especificos



Apolo a Start-ups

Identification of ideal target
entrepreneur

Training for entrepreneurs Template for risk analysis

Software to assess suitability

Assessment of Training needs
of match entrepreneur and...

_ Provision of business plan
4

Provision of incubation space
template

90— Portugal

Network
Help for entrepreneur to

BenchmarnBitiothe Bl define his/her business model

Assisting entrepreneurs to{’ Help for entrepreneur to write
find financial support N

- his/her business plan
_—!
Database of financial too N oftware for budget

e Incu bagéo available forecasting
Contract with each

e Acesso a Financiamento entrepreneur for business...

* Apoio de Gestao

* Plano de Negbécio

* Analise de risco

* Avaliacao das Necessidades de Formacao




Focagem na Tecnologia e
Internacionalizacao

Advanced material
® Os BIC’s Portugueses tém uma
elevada orientacao para a Agro+Agr Tegiffiologies
inovacdo tecnoldégica (82%) _
Energy and environmental
® Ainternacionalizacao das rechnelogSs
empresas € um dos objectivos a
fundamentais dos BIC’s
Helping entrepreneurs Life sciences, genomic & biotech
and SMEs to for health
internationalize
PN
Mechatronics
Co-organization of ;
Cooperation with EE events to promote Na.no technc_)Iogles,
mternaticaliEaN nanosciences, micro-systems
Other
Assessing argeting of SMEs to
entrepreneurs/SMEs include them in

plans to activities aimed at
internationalize promoting...
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Cooperacao

Portugal Network
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*»BICS

Associacdo dos Centros de Empresa e Inovacao Portugueses

Avaliacao Comparativa

Average Average

Number of tenants in
incubators

9 30

41

Number of business plans
produced during the year

Number of start-ups
created during the year

Number of jobs created in
SMEs (client companies
of BICs)

Enterprise Survival Rate
Number of enterprise
creation projects during

the year

Existing SMEs supported
during the year




Rede
Internacional
de BIC’s

EBN

European
Business
Network




®BICS

Associados da EBN em Portugal

®* Membros

* AIBAP - BIC Beira Atlantico (Mira)
* Oficina da Inovacao - BIC do MINHO (Braga)

* Centro de Empresas e Inovacao da Madeira - B.1.C. Madeira (CEIM)
(Funchal - Madeira)

* Centro Promotor de Inovacao e Negdcios (Lisboa)

* CIEBI (Covilha)

* N.E.T.- Novas Empresas e Tecnologias, S.A. - BIC do Porto (Porto)
* Sines Tecnopdlo (Sines)

®* Parceiros Associados

CITMAD (Vila Real

IAPMEI - Instituto de Apoio as Pequenas e Medias Empresas e ao Investimento (Lisboa)
INOVREGIO - Associacdo Inovacao Regional (CARTAXO)

Instituto Pedro Nunes (Coimbra)

NERSANT (Torres Novas)

Sociedade Portuguesa de Inovacdo - SPI (Porto)
Tagusvalley - Associacao para a Promocao e Desenvolvimento do tecnopdlo do Vale do Tejo

(Abrantes)
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Dados Demograficos das Empresas

®* Em 2007, surgiram 167 473 novas empresas em Portugal;

®* Cercade 73% das empresas nascidas em 2006 sobreviveram em
2007;

* O sector dos Servigos foi aquele que, entre 2004-2007, evidenciou o
maior dinamismo empresarial, patente nas maiores taxas de
natalidade e de mortalidade das empresas;

* O sector da Industria foi o sector que evidenciou as maiores taxas de
permanéncia no mercado no final do primeiro ano;

* Em 2006, Portugal foi o pais com a terceira maior taxa de natalidade
(14,2%), de entre os 16 paises com informacéo disponivel.

Fonte: INE, 2009
Taxas de Natalidade e de Mortalidade (total de empresas) por pais da Unido Europeia, 2005-2006
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Taxas de Sobrevivéncia dos nascimentos reais, 2007

1 ou + pessoas remuneradas

Fonte: INE, 2009



As Politicas de Empreendedorismo

-

Portugal assiste a uma rapida reconversao da estrutura
economica com impactos muito significativos ao nivel do
emprego e da competitividade;

E necessdria uma nova atitude baseada em factores de
competitividade sustentaveis, como a inovacao e o
conhecimento;

Uma nova visao do empreendedorismo com uma clara opcao
pela qualidade dos projectos e dos seus promotores;

Estimular um posicionamento competitivo nos mercados
globais, assente no conhecimento, inovacao, tecnologia e
capacidade de intervencao no mercado,

Assumir uma estratégia profissional e responsavel na
promocao do espirito empreendedor.



Accoes a Implementar

Gestao estratégica e em rede dos eco-sistemas regionais de
inovacgao;

Estratégia de grande abertura e humildade perante todos os
actores regionais de inovacao, tecnologia e conhecimento,

Definir e implementar politicas comuns de desenvolvimento
regional com um Unico objectivo:

-

Contribuir para o crescimento econdmico e para a estabilidade social
em Portugal e em particular da Regiao onde cada BIC se integra,
através da inovacao empresarial e do empreendedorismo.




Posicionamento Estratégico

-

A BICS pretende envolver as sociedades locais na definicao das
opcoes de desenvolvimento fomentando debates de indole
regional, através de sistemas electronicos de open innovation e
oriented innovation e dessa forma:

-

Consolidar e fortalecer o papel de parceiro, consultor e organismo de
implementacao das politicas nacionais, regionais e locais de
empreendedorismo, inovacao, transferéncia de tecnologia e
internacionalizacao fundamentalmente no que concerne as PME’s,
novas iniciativas de base tecnolégica ou de jovens empreendedores;

Fortalecer a comunicacao e cooperagao com as Universidades,

Institutos Politécnicos, Centros de Transferéncia de Tecnologia e
Entidades de Apoio as Empresas e aos Empreendedores no sentido de
fortalecer as redes regionais de desenvolvimento econémico e social,
numa perspectiva de sustentabilidade e melhoria da qualidade de vida e
competitividade das regides.



Politicas Publicas

® Clusters, Polos de Competitividade e PROVERE

* Saude, Moda, Agro-alimentar, Energia, Floresta,
Tooling, Quimica, Mobilidade, Producao, TICE, Turismo

Habitat, Agro-industrial (Centro e Ribatejo), Pedra,
Mobiliario, Industrias Criativas, Mar, Vinhos

-

® Europa 2020 (CE)
* Smart Growth (Innovation Union, Youth on the move, A
digital agenda for Europe)

Sustainable Growth (Resource efficient Europe, An
industrial policy for the globalisation era)

Inclusive Growth (An agenda for new skill and jobs,
European platform against poverty)



Desafios a Enfrentar

* Posicionamento da economia portuguesa

-

Onde queremos estar em 20207
Que meios temos ao nosso dispor?
Quais os nichos onde podemos reforcar a nossa competitividade global?

Em que dreas emergentes teremos possibilidades de sucesso?

®* Massa critica e competitividade

-

Quais os mercados e produtos onde podemos alcancar massa critica
relevante para um posicionamento competitivo?

Que sectores podem ver reforcada a sua competitividade no mercado
global?



Qualidade no Empreendedorism

-

Produto/Tecnologia/lnovacao
*  Andlise do sector

Avaliacdo da tecnologia e da competitividade

Recursos humanos e técnicos

Estrutura produtiva e logistica

Mercados/ Marketing/Internacionalizacao

-

.
.

.

-

Posicionamento e mercados alvo
Segmentacao
Proposta de valor
Estratégia de acesso aos mercados externos
Qualidade na gestao e nas parcerias
*  Equipa de gestdo
Meios financeiros
Parcerias tecnologicas, cientificas e comerciais

-
-

-

-

-

-



Politicas de Apoio as PME’s

-

Escolhas claras e competitivas no apoio aos clusters e polos de

competitividade com uma dinamica de sucesso e de
arrastamento das PME’s

-

-

-

Distingdo dos Polos de Competitividade e Clusters mais dinGmicos e com
maior potencial

Avaliagdo da capacidade de intervencdo nos mercados globais e de
mobilizagéo dos parceiros

Impacto sobre a economia nacional das estratégias competitivas, das
sinergias e da capacidade de dinamizag¢do das exportacdbes com maior
valor acrescentado

Orientacao estratégica para as PME’s

Seleccdo de sectores, produtos e mercados prioritarios para facilitar as
escolhas das PME’s

O desenvolvimento e criacdo de novas empresas em sectores com
elevada dindmica aumenta a competitividade global e a massa critica
indispensavel a uma presenca efectiva nos mercados globalizados



FiInanciamento

* (Capital de Risco
* Pouca agilidade
* Incapacidade de acompanhamento do desenvolvimento das empresas
*  “risk avoindance”

®* Business Angels
* Estratégia politica de grande qualidade
* Escassez de bons projectos
* Dificuldade na saida

* PME Investe
* Linha de crédito bonificada para as empresas
* Estimulo de grande eficacia
* Montantes aguém do desejavel

* QREN
* CondicOes actuais excelentes

* LimitacOes na Regiao de Lisboa e Vale do Tejo

* Avaliacdo de projectos transparente, rapida e eficaz

* Aprovacao prévia de projectos discutivel em certos casos

* Apoios a Modernizagao, Qualificacao e Investigacao



Consumo Materialista

(1950-2008)
®* Logistica
* Transportes (qutomovel, avido, ...),

Redes (auto-estradas, electricidade, comunica¢des, dgua, saneamento,...),
*  Comunicacoes (telefone, CD, DVD, ...)

A

®* Saude

* Medicamentos (analgésicos, antibidticos, ...),
Tecnologias Médicas (operacoes, proteses, dialise, ...),
Tecnologias de Diagndstico (TAC, ressonancia magnética, ...)

-

-

®* Conforto

A

Habitacao ( habitacao propria, escritorios, habitacao secundaria, ...)
Electrodomésticos (televisdao, maquina de lavar, frigorifico, micro-ondas, ...)
Turismo (hotelaria, restauracao, agéncias de viagens, time-sharing, ...)

A

v



Desmaterializacao do Consumo

(2000- )

° Longewdade

Medicina Preventiva e Regenerativa (sensores, marcadores,
sistemas de entrega, ...)

Produtos e Tratamentos Naturais (termalismo, medicina ndo
invasiva, ...)

-

Preservacao dos Recursos

* Energias Renovaveis (solar, edlica, biomassa, ...)
Biodiversidade (produtos bioldgicos, produtos regionais, ...)
Conservacao (floresta, costa, centros urbanos, agua, energia

.

.

-

Entretenimento

* Industrias da Cultura (cinema, conhecimento, jogos, ...)
Desporto Ludico (jogging, golfe, ciclismo, vela, touring, ...)
Virtualizacao (downloads, turismo, redes sociais, informacao

.

.

Beleza e Bem-Estar (cirurgia estética, cosmética, fisioterapia, ..

)

=,

) o)



Clusters Tecnologicos Emergentes

* Biotecnologia
®* Nanotecnologia
®* Digital Media

®* Clean Tech




Clusters Tecnologicos Emergentes

Gestéoe
Acompanhamento
do Projecto

RH altamente
qualificados e
produtivos

Fertilizacdo
cruzada

Consultoria

Polos de IDI especializada

«Cluster
tecnoldgicos
emergentes:

+ Nanotecnologia
+ Digital Media

+ Clean Tech

* Biotecnologia

Novos paradigmas
e oportunidades

Caracterizagao
dos sectores

* Guia de EIBT: defini¢éo
da rede nacional e
levantamento das EIBT
por sector

* Portal do
emprendedorismo
Tecnologico
"Portuguese Emergent
Tech Clusters*
articulagdo com
“‘www.ceei-elche.com”

+ Workshop/seminarios

+ Cooperagao empresarial
+“Open Innovation”
+Redes e parcerias

* Articulagéo tecido
econdmico/ entidades do
SCT

* Internacionalizagao

Clusterizagao

dinamica

Novas
Empresas

Programa CEBT

Novas
ideias/projectos

*Potenciamento da
geracéo de ideias de
negocio

+ Catapultar os
resultados da IDI

Capacitagao
competitiva

Geracédo de
icroclusters



Programa de Criacao de Empresas

(L ]

Avaliacao do potencial empresarial (sessses 1 € 2)

*  Ideia de Negdcio, Oportunidades de Mercado, Capacidade Tecnoldgica e Financeira

®* Planeamento (sessées 34 6)

*  Desenvolvimento de Produto, Estudo de Mercado, Andlise Competitiva, Identificacdo dos
riscos e Planos de Contingéncia, Modelo de Financiamento, Plano de Negdcios e
apresentacdo a investidores

(L ]

Prepa raga'?io (Sessbes 7 a 9)

*  Equipa de Projecto/Empresa, Captacdo de Meios Financeiros, Modelo Operacional da
producdo, Marketing e Vendas, Langcamento de Produto, Desenvolvimento de Negdcio

* Implementacgao (sessses 104 12)

*  Definigcdo de Clientes, Mercados e Produtos, Construgdo de Modelo de Negocio, Plano de
Negocios Final, Capital semente, Primeiros Clientes e Parceiros




»Rede Europeia BIC/Dimensdo
»Posicionamento

» Experiéncia

»Proximidade de Univ. e empresas

» Cooperagao Institucional/ sinergias

Ideia/Tecnologia

Workshops
Tematicos
Oradores + Equipa

Captaggo de: BICS + Animadores
*Meios

Fmanc.elros; *Avaliagdo de potencial
*Parceiros; *Planeamento
*Capital *Preparagdo

semente; *Implementag¢do
Clientes.

Plano de Negécios

Coaching
+
Gestao e Acompanhamento
Consultadoria Especializada
e Equipa BICS

Start-up

eCriacdo de Valor
eFortalecimento
competitivo/ Capacitacdo

Empresa Empresarial
eDesenvolvimento de

parcerias/associacdes
eAngariacao de massa critica

oncentragao empresa




CREATIVE 3D

-

O CREATIVE 3D visa desenvolver a utilizacao das tecnologias 3D
nas industrias criativas, promovendo a criacao e
desenvolvimento de um sector internacionalmente competitivo
nesta area de elevado crescimento.

O projecto desenvolve-se basicamente em quatro fases:

*  Avaliacao do Potencial da Tecnologia 3D nas Industrias Criativas em Portugal;

Desenvolvimento de Produtos de Sensibilizacdo, Demonstracao e Familiarizacao
com a Tecnologia;

Divulgacao e Promocao da aplicacao das Tecnologias 3D ao Sector das Industrias
Criativas;

Dinamizacao de um conjunto de “CREATIVE 3D innovation hot-spots” que
configurem um reforco do networking e das economias de aglomeracao.

-

-




